
第１回 ＩＴで売上げ創ろう会  

大不況もＩＴで新規顧客が来る家族零細の町工場の実体験！ 

全売上の 20％を作るホームページ術 
 

 

 

セミナー内容／小企業の営業力＝ホームページ 

①勝負を決めるＴＯＰページ ②信頼↑の BLOG・twitter 

講師 （株）丹羽シートメタル 代表取締役 丹羽英晶 

タレットパンチ等による、金属の穴あけ・曲げ加工を得意とする、愛知県小牧市の町工

場、2008 年 12 月からホームページを開始し、今までに 30 件以上の新規顧客を獲得。現在

の売上げ約 20％はネット経由。また、新たに、犬用のステンレストイレを開発し、下請け

からメーカーへの転換も目指している。 ［HP：http://www.niwas.co.jp/］ 

解説 中部 IT 経営応援隊ぎふ IT 経営アドバイザー 坂田誠 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

お申込みは下記を御記入→052-411-0215 へ FAX or メール（info@biziken.jp） 
御会社名 御氏名・御役職 電話番号 FAX 番号 

住所 E-Mail 

 

売り上げ低迷に悩む、中小零細企業は必見！ 

ＩＴ ド素人の町工場社長が、低予算の自作ホー

ムページで、全売上の 20％を作った理由！

◎日時… 2010 年 3 月 18 日（木）受付 18：30 セミナー 19：00～21：00 

◎場所…ウィンクあいち 1009 会議室（名古屋市中村区名駅 4-4-38） 

◎参加条件…中小零細企業の経営者・幹部、自営業者、ビジネスマン 

◎料金…3,000 円 ◎定員…40 人（先着） 
◎申込み方法…下記の通り、ＦＡＸ送信かメールにてお願いします 

主催／中小企業ビジネス研究会 tel. 052-411-6067 名古屋市中村区草薙町 1-90 

共催／株式会社ヒューマネット 岐阜県各務原市鵜沼朝日町 5-287-6 tel.058-379-2666 

愛知県小牧市に在る、株式会社丹羽シートメタルは、社員は家族４人の零細町

工場。しかも、ＩＴはド素人の丹羽英晶社長が、未経験から自作した、低予算の

ホームページ・ブログに、大不況でもコンスタントに新規顧客がきています。 
「もしホームページが無かったら、今頃は夢も希望も無かった」と語る丹羽社長

が、ホームページを上手に作って分かった、予想もしない経路からもお客さんが

来る理由についての実体験を、中部 IT 経営応援隊ぎふのＩＴ経営アドバイザー

の坂田誠の解説で分かり易く解説します。 


